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Lifta ?f

Panasonic bietet Deko-
Material zum Blutdruck

Panasonic will die Offentlichkeit stéir-
ker fiir das Thema ,Bluthochdruck” sen-
sibilisieren und bietet exklusiv fiir Apo-
theken und Sanitdtsfachgeschifte Deko-
Materialien fiir die Schaufenstergestal-
tung an. Es sollen
bundesweit rund
3.000 Geschiifte
erreicht werden.
Die drei 70 cm
hohen Kissenpla-
kate mit dem Slo-
gan ,120/807
Kennen Sie lhren
Blutdruck?” las-
sen sich in varia-
blen Breiten auf-
stellen. Flankiert werden sie von drei
signalroten Dekowtirfeln mit Produkiab-
bildungen. Die Deko-Materialien kénnen
angefordert werden beim Panasonic-
AuBendienst oder direkt bei Panasonic
(Tel. 0 40/85 49-25 94). Auf Wunsch liefert
und platziert ein Dekoteam die Materia-
lien im Schaufenster. {

Lifta bietet Kooperation
mit Sanitdts-Fachhandel

Der mit einem Nettoumsatz von 47 Mio.
Euro (2004) nach eigenen Angaben fiih-
rende Treppenlift-Anbieter in Deutsch-
land, die Lifta Lift und Antrieb GmbH
(KdlIn), bietet dem Sanitiits-Fachhandel
ein erweitertes Kooperationskonzept an,
Neben marktiiblichen Provisionen gibt
es fiir die Sanititshaus-Mitarbeiter auch
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die Moglichkeit, fiir die Vermittlung von
Interessenten Punkte fiir Sachpramien
oder Geschenkgutscheine zu sammeln.
Fiihrt die Empfehlung zu einem Auftrag,
erhoht sich die Punktezahl.

Einbaubeispiel fiir einen Treppenlift.

Laut Lifta gehoren zahlreiche Kunden-
gruppen eines Sanititshauses auch zu
potenziellen Treppenlift-Kunden. Wer
Gehbhilfen, Rollstiihle oder Badewannen-
lifter benotige, fiir den komme ggf. auch
ein Treppenlift in Frage. Der Sanitiits-
handel kénne durch die Weitervermitt-
lung nicht nur seine Kompetenz zeigen.
Wenn die Kunden weiterhin in ihrer ge-
wohnten Umgebung wohnen, kénnte
das Sanitdtshaus sie auch mit weiteren
Rehaprodukten versorgen und damit die
Kunden langfristig binden.

Laut Lifta sind derzeit rund 140 Trep-
penlift-Anbieter in Deutschland aktiv.
Der Gesamtmarkt wachse jahrlich um
4 bis 7 Prozent. Denn zwei Drittel der
Rentnerhaushalte (ab 60) verfiigten {iber
Wohneigentum. Viele wollten auch bei
abnehmender krperlicher Leistungs-
fihigkeit im vertrauten Umfeld bleiben.
So werde der Treppenlift immer mehr
zum normalen Einrichtungsgegenstand.
Treppen seien zum einen ein potenziel-

ler Unfallort, zum anderen lassen sich in
Eigenheimen Schlafzimmer und sanitire
Einrichtungen hiufig nur mit Miihe oder
fremder Hilfe erreichen. Nicht zuletzt
stellten Treppenlifte auch eine Erleichte-
rung fiir Pflegende dar.

Das Unternehmen hat bislang mehr
als 55.000 Treppenlifte verkauft und ist
seit 1977 auf dem Markt. Es bietet durch
den TUV Siid gepriifte und zertifizierte
Beratungs- und Service-Qualitit sowie
einen bundesweiten flichendeckenden
Kundendienst an 365 Tagen im Jahr. Lifta
bietet seinen derzeit mehr als 100 Fach-
handels-Partnern regelmiifige Schulun-
gen an. Nihere Infos beim spezialisier-
ten Lifta-Fachhandelsteam unter Tel.
022 34/50 44 56. {

Oxyon-Wolff iibernimmt
exklusiv Linido-Vertrieb

Vor einigen Jahren iibernahm die Fa.
Otto Bock die niederlindische Fa. Linido.
Die Produkte von Linido wurden von
1979 an von der Fa. Oxyon-Wolff in Diis-
seldorf auf dem deutschen Markt vertrie-
ben. Mit dem Kauf von Linido tibernahm
Otto Bock auch den Vertrieb des Linido-
Programms. Dabei handelt es sich um
Dusch- und Toilettenstiihle, Dusch- und
Pllegeliegen, Duschsitze, Wandhaltegriffe,
Sicherheitsklappgriffe sowie anderes
Badezimmerzubehor. Die Hilfsmittel fiir
den Sanitdrbereich wurden fortan von
Otto Bock und Oxyon-Wolff in Deutsch-
land verkauft. Nun vereinbarten Otto
Bock und Oxyon-Wolff, dass Oxyon-Wolff
den Vertrieb des Linido-Programms wie-
der alleine fiir den Sanitiitshaus- und
Reha-Bereich tibernimmit. {

Zerlegbares
Dreirad mit
tiefem Einstieg
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Elektrischer Badewannenlifter fir Kinder

SURFER BATHER

Vorteile: Hilft bei der richtigen
Positionierung des Kindes. Erhoht
die Sicherheit beim Transfer in die
Wanne. Schont den Riicken der Pfle-
geperson. Ist leicht in die Wanne zu
stellen und herauszunehmen.

Ist sicher durch separaten Kompressor.
Vorfiihrexemplare iber den Fach-
handel. Unterlagen werden gerne zugeschickt:
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